CHECKLIST

Formula de Lancamento 2018 - Evento Ao Vivo

LANCAMENTOS

8 DIAS J ESPARTANO | PASSARIANO ]| WHATSAPP

DIA 2

TRIANGULO: ETAPA 2. LANGAMENTO |
Sub-etapa 2.1 Como langar em 8 DIAS

CHECKLIST: LANGCAMENTO EM 8 DIAS

LANCAMENTOS

WHATSAPP

O QUE VOCE IRA PRECISAR:

5 Paginas

(O Pégina de Inscrigao

Pagina de Confirmagéo da Inscrigao
Pagina de Espera da Transmissado
Pagina de Transmissao

Pagina de Replay

6 E-mails

E-mail de Confirmagao da Inscrigédo
E-mail de Quarta-feira (8hs)

E-mail de Quinta-feira (8hs)

E-mail de Quinta-feira (Ao Vivo)
E-mail de Sexta-feira (Replay)

000000

Email de Sexta-feira (Vai Fechar)

Hangout

00

Anuncio no Facebook
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CHECKLIST | Férmula de Langcamento 2018 - Evento Ao Vivo DIA 2

COMO EXECUTAR?
Dia 1 (QUINTA-FEIRA)

(O Monte a Pagina de Inscrigdo

(O Monte a Pagina de Confirmagio da Inscrigdo

(O Monte a Pagina de Espera da Transmissao

() Escreva o E-mail de Confirmagio da Inscrigio

(O Integre o E-mail Marketing na pagina de Inscrigdo
() Teste o processo de Inscricdo

() Escreva e suba o antncio no Facebook

Dia 2 (SEXTA-FEIRA) - Manha

(O Escreva o e-mail de Quarta-feira (8hs)
(O Escreva o e-mail de Quinta-feira (8hs)
(O Escreva o e-mail Quinta-feira (19:50) - Ao vivo

Dia 2 a 5 (SEXTA-FEIRA A TERCA-FEIRA) - Tarde

(O Escreva o Script do Webinario (seguir checklist para isso)

Dia 6 (QUARTA-FEIRA)

(O Dispare o e-mail de Quarta-feira (8hs)
(O Monte a pagina de replay

(O Escreva o email de replay

Dia 7 (QUINTA-FEIRA)

(O Dispare o e-mail Quinta-feira (8hs)

Monte a pagina de Transmissao

Teste a pagina de Transmissao

Dispare o e-mail Quinta-feira (19:50) - Ao vivo

Dé o webinario e venda demais! :)

Dia 8 (SEXTA-FEIRA)

(O Publique a pagina de Replay
(O Dispare o e-mail de Replay
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CHECKLIST | Férmula de Lancamento 2018 - Evento Ao Vivo

CHECKLIST: SCRIPT DO WEBINARIO

(O Dé as Boas-Vindas [5% do tempo]
(D) DéInstrugdes

- Como enviar perguntas?
- Desligue as distragdes
- Avise sobre o bénus ao final do webinario

Introdugéo [10% do tempo]

Promessa

00

- Quem sou eu para estar falando isso com vocé?

- Vou te mostrar coisas préatica para vocé, do campo de batalha.

- Histdria
(O Contetdo [60% do tempo]

- Conteuldo que traduz uma oportunidade
- Efeito TED

- Demonstragéo do seu produto

- Pequenas provas

(O Pitch [15% do tempo]

- Faga a Transigado do conteudo para o pitch
- Descreva seu produto ou servigo

- Quais as funcionalidades e os beneficios de cada funcionalidade?

- Quais sd0 os bdnus e os beneficios de cada bénus?
- Ancoragem de prego ou Bénus

() Escolha CTA Direto

ou

() CTA3escolhas:

Explique para o cliente que ele tem 3 escolhas:
- Fazer sozinho e perder tempo e energia
- Pagar tudo o que eu paguei e ainda levar mais tempo

- Comprar meu produto sem risco, pois vocé tem uma garantia

Entregue o bonus para quem ficou até o final

000

Sempre faga uma recapitulagao da oferta.

Faga uma sessdo de Perguntas e Respostas [pelo tempo que levar]

DIA2
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CHECKLIST | Férmula de Lancamento 2018 - Evento Ao Vivo DIA2

TRIANGULO: ETAPA 2. LANGAMENTO |
Sub-etapa 2.1 Langamento Espartano

CHECKLIST: LANCAMENTO ESPARTANO

Definigao
Como vender um produto 10 vezes mais caro (um produto de primeira
classe).

Referéncias
Erico Rocha, Will Hamilton e Kim Ossenblok.

O conceito por tras
20% dos seus clientes tem capacidade de pagar 4 vezes mais por um produto.

Passo a passo

(O Escreva um e-mail para a sua lista com uma oferta e um CTA (chamada para ag&o)

() aoferta deve conter escassez, urgéncia e ancoragem.
() o CTA nunca é passar o cartzo.

D o prospecto deve clicar para responder um formulério e o fechamento da oferta é pelo
telefone, apds uma entrevista.

() vocé pode inserir bdnus opcionais.

Modelo de formulario:
() O formulario deve conter os dados de cadastro + 4 perguntas abaixo:

1. Por que vocé acredita que essa oportunidade é imperdivel para vocé?

2. Como tenho muitos interessados e muitas aplicagdes, por que eu deveria escolher vocé?
3. Essa oportunidade vai custar (valor) a vista. Vocé tem essa quantia para investir?

4. Como vocé conseguira o valor para aderir a essa oportunidade?

() Mande o e-mail.

O

Dois dias depois reenvie o mesmo e-mail incluindo a quantidade de aplicagdes que
recebeu (para reforgar escassez).

O

Selecione os que responderam que tém o valor do investimento e que tém meios licitos
de conseguir o dinheiro.
| ndo é uma oportunidade para quem terd que fazer um sacrificio financeiro para participar.

Dos que responderam, leia as aplicagdes e selecione 8.

Ligue para os 8, repita as mesmas perguntas do formulario.

Veja quem aceita (quem confirma que tem o dinheiro e o meio licito para consegui-lo).

OO0 OO

Selecione 4.
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